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Эффективность сбыта сельскохозяйственной продукции в современных 

условиях  является одним из определяющих факторов развития деятельности 

организации. На эффективность реализации плодово-ягодной продукции ока-

зывают влияние многообразные факторы, среди которых уровень конкуренции, 

качество реализуемых плодов, уровень экономических отношений с перераба-

тывающими предприятиями, ценовая политика организации, сроки реализации, 

существующая система стимулирования сбыта [1-5, 7, 8, 10]. 

Рассмотрим динамику рентабельность сбыта, прибыли от реализации 1 ц 

плодов и цены реализации единицы продукции в АО учхоз-племзавод  «Ком-

сомолец» Тамбовской области (рис. 1). 

 
 

Рисунок 1 - Динамика рентабельности реализации, прибыли и цены реализации плодов 

 

Сбыт плодов был рентабельным лишь в 2016г. Уровень рентабельности 

реализации плодов составлял 27.9%. В остальные годы сбыт плодов был убы-

точным. 
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Рисунок 2 - Динамика рентабельности реализации, прибыли и цены реализации 1 тыс. шт. саженцев 

 

В динамике наблюдается рост убыточности реализации плодов и к 2019г. 

величина данного показателя составила 123,7%. Причинами этого являются 

рост убытка от реализации 1 ц плодов и уменьшение или незначительный рост 

цены реализации единицы продукции. 

На рисунке 2 представлена динамика рентабельности реализации,  себе-

стоимости и цены реализации  саженцев. 

Реализация саженцев на протяжении всего рассматриваемого периода 

была рентабельной. Наиболее высокий уровень рентабельности 46,4% наблю-

дается в 2019г.  

С 2015г. по 2017г.  уровень рентабельности реализации саженцев возрас-

тал, на что оказало влияние  значительное уменьшение цены реализации  са-

женцев и практически стабильная прибыль от реализации саженцев. С 2017 г. 

по 2018г. уровень рентабельности сбыта саженцев снизился, что связано с бо-

лее значительным снижением прибыли от реализации саженцев по сравнению с 

уменьшением цены реализации  саженцев. Дальнейший рост рентабельности 

сбыта саженцев обусловлен более высокими темпами роста прибыли по срав-

нению с увеличением цены реализации саженцев. 
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Рисунок 3 - Основные направления повышения эффективности сбыта продукции садоводства 

 

Проведенные исследования показали необходимость совершенствования 

сбыта продукции садоводства. Основные направления роста эффективности 

сбыта продукции садоводства представлены на рисунке 3 [6, 11]. 

С точки зрения более полного удовлетворения потребителей продукции 

садоводства наиболее важными направлениями совершенствования реализации 

продукции являются рост качества и совершенствование ценовой политики ор-

ганизации [9, 12]. 

Предложенные направления повышения эффективности сбыта продукции 

садоводства будут способствовать развитию отрасли в сельскохозяйственной 

организации. 
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