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Аннотация. Важнейшая роль прибыли в развитии предприятия 

определяет необходимость непрерывного управления ею в целях роста 

эффективности хозяйственной деятельности. Управление прибылью 

представляет собой процесс выработки и принятия управленческих решений 

руководством предприятия по всем основным аспектам ее планирования, 

формирования, распределения и использования. Это обусловливает 

необходимость органичной интеграции системы управления прибылью в составе 

системы управления предприятием. 
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Финансовый результат в целом по АО «Подъем» представляет собой 

сальдированный результат по двум основным позициям: 

► доходы и расходы по обычным видам деятельности; 

► прочие доходы и расходы; 

Для более детальной характеристики финансовых результатов рассмотрим 

анализ прибыли от продаж (таблица 1). 

Анализ таблицы 1 показал, что прибыль от продажи в АО «Подъем» 

Мичуринского муниципального округа в динамике увеличивается, ее размер 

вырос на 34 млн. 356 тыс. руб. или на 89,4% и составил 72 млн. 822 тыс. руб., В 

АО «Подъем» наблюдается также рост размера прибыли, от продажи продукции 

отрасли растениеводства, прибыль выросла в 2024 г. по сравнению с 2022 г. на 

36 млн. 244 тыс. руб. и в 2023 г. был получен убыток на 9 млн. 430 тыс. руб.  

Отрасль животноводство в АО «Подъем» прибыльная, в 2024 г. по 

сравнению с 2022 г. прибыль снизилась на 1878 тыс. руб. и составила 11320 тыс. 

руб. Прибыль от реализации зерновой продукции в сельскохозяйственных 

организациях Мичуринского муниципального округа в динамике по годам 

сокращается в 2023 г. по сравнению с 2021 г. практически в 3 раза, в 2023 г. в АО 

«Подъем» от реализации зерна был получен убыток в размере 12 млн. 760 тыс. 

руб. 

В АО «Подъем» прибыль от реализации подсолнечника в 2023 г. по 

сравнению с 2021 г. заметно сократилась и составила 3 млн. 339 тыс. руб., что на 

66 млн. 363 тыс. руб. меньше, чем в 2021 г. Убыточность продаж зерновой 

продукции можно объяснить высокой себестоимостью реализованной 

продукции и относительно невысокими ценами ее реализации. 

От продажи мяса скота КРС АО «Подъем» несет убытки, которые в 2024 г. 

составили 3 млн. 783 тыс. руб., по сравнению с 2022 г. они сократились на 2 млн. 

416 тыс. руб. 
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Таблица 1 

Анализ прибыли от реализации продукции в АО «Подъем» Мичуринского муниципального 

округа Тамбовской области за 2022-2024 гг. 

 

От продажи молока в организации прибыль в 2024 г. ее размер составил 15 

млн. 103 тыс. руб., по сравнению с 2022 г. прибыль сократилась на 4 млн. 294 

тыс. руб. или на 22,8%.  

Прибыль от продажи молока компенсировала убыток от продажи мяса 

КРС, в результате за анализируемый период по отрасли животноводства - 

прибыль, ее размер в 2024 г. составил 11 млн. 320 тыс. руб. 

Размер налоговых отчислений по каждому виду налогов зависит от 

налогооблагаемой базы и налоговой ставки. Исходя из этого проведем анализ 

формирования чистой прибыли и ее изменение в сельскохозяйственной 

организации за 2022-2024 гг. (таблица 2). 

Из таблицы 2 видно, что за период исследования в АО «Подъем» 

Мичуринского муниципального округа чистая прибыль заметно растет, в 

динамике по годам она выросла на 16773 тыс. руб., или на 44,5% и составила 

54482 тыс. руб. Такой рост прибыли обусловлен тем, что выручка организации 

Таблица 1–Анализ прибыли от реализации продукции в АО «Подъем» 

Мичуринского муниципального округа Тамбовской области за 2022-2024 гг. 

Показатели 2022 г. 2023 г. 2024 г. 

Отклонение  

данных 2024 г.  

от 2022 г. 

абс. 

(+;-) 

относит, 

% 

Прибыль от реализации 

сельскохозяйственной продукции: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

- зерно, тыс. руб. 15178 -12760 -5891 9287 - 

- подсолнечник, тыс. руб. 10022 3339 67385 57363 6,72 раза 

- растительные корма, тыс. руб. 58 -9 8 -50 13,8 

Итого по растениеводству, тыс. руб.  25258 -9430 61502 36244 243,5 

Прибыль от реализации продукции 

отрасли животноводства, тыс. руб. 
13198 20913 11320 -1878 85,8 

- КРС, тыс. руб. -6199 -5270 -3783 2416 61,02 

- молоко сырое коровье, тыс. руб. 19397 26183 15103 -4294 77,8 

Итого по животноводству, тыс. руб. 13198 20913 11320 -1878 85,8 

Всего по организации, тыс. руб. 38456 11483 72822 34356 189,4 
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увеличилась на 84764 тыс. руб., в свою очередь себестоимость продукции 

выросла на 75393 тыс. руб. или на 36,4%. 

Таблица 2 

Анализ формирования нераспределенной прибыли (убытка) АО «Подъем» 

Мичуринского муниципального округа за 2022-2024 гг. 

 
Прибыль от продаж также выросла до 67 млн. 117 тыс. руб., или на 74,7%. 

На фоне сокращения прочих доходов на 3 млн. 732 тыс. руб. и роста прочих 

расходов на 7 млн. 305 тыс. руб. соответственно, прибыль до налогообложения 

выросла до 56276 тыс. руб., или на 42,7%.  

На прибыль влияет большое количество различных факторов: от 

урожайности сельскохозяйственных культур, продуктивности животных до цен 

реализации продукции [1]. 

На протяжении всего анализируемого периода в АО «Подъем» прибыль от 

продаж состояла из двух составляющих: прибыли от продажи сельскохозяйственной 

продукции собственного производства и прибыли от продажи работ и услуг.  

Финансовый результат от реализации продукции в целом по предприятию 

зависит от 4-х факторов первого уровня соподчиненности: объема реализации 

продукции, ее структуры, себестоимости и уровня средне реализационных цен. 
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Таблица 3 

Факторный анализ продажи продукции растениеводства в АО «Подъем» за 2022-2024 гг. 

 
Объем производства 2024 г. умножаем на уровень товарности 2023 г. получаем 

условный объем продаж 133166,78 ц. Из условного объема продаж вычитаем 2023 г. 

(133166,78-177335)=44168 ц 

Из 2024 г. вычитаем – условное значение 118003-133166=-15163 ц 

В связи с сокращением объема производства зерна в 2024 г. по сравнению с 

2022 г. на 41383 ц, объем реализации сократился 44169 ц, в связи с сокращением 

уровня товарности на 12,2 п.п. объем реализации снизился на 15163 ц. 

В связи с ростом объема производства подсолнечника на 11374 ц, объем его 

продаж также вырос на 11410 ц, вследствие снижения уровня товарности на 0,4 п.п. 

объем реализации сократился на 150 ц.       

Прибыль от реализации продукции в целом по организации зависит от 

четырех факторов первого уровня соподчиненности объема реализации 

продукции VPП, ее структуры УДi себестоимость Сi и уровня 

среднереализационных цен Цi [2]. 

Расчет влияния этих факторов на сумму прибыли можно выполнить 

способом цепной подстановки, который позволяет измерить влияние основных 

факторов на результат, используя данные, приведённые в таблице 4. 

Рассмотрим более подробно методику измерения влияния каждого 

фактора в отдельности. 

За анализируемый период полная себестоимость реализованной 

продукции выросла на 2397 тыс. руб. или на 0,8%, выручка от реализации 

продукции на 62986 тыс. руб. или на 21,6%. Как видно по данным таблицы темпы 
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роста выручки от реализации продукции, оказались выше темпов роста 

себестоимости. 

Таблица 4 

Влияние основных факторов на отклонение прибыли 2024 г. от суммы прибыли 2023 

г., полученной от реализации продукции в АО «Подъем» Мичуринского муниципального 

округа Тамбовской области, тыс. руб. 

 

Это повлияло на увеличение размера прибыли в 2024 г. по сравнению с 

2023 г., она увеличилась на 60537 тыс. руб. или в 10,2 раза.     

Рассмотрим на какую величину, и за счет каких факторов произошло 

изменение суммы прибыли. За счет роста объема продаж в 2024 г. по сравнению 

с 2023 г. прибыль увеличилась на 2 млн. 31 тыс. руб. За счет изменения 
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структуры реализованной продукции прибыль организации увеличилась на 9 

млн. 338 тыс. руб. За счет роста себестоимости реализованной продукции 

прибыль организации увеличилась на 280 млн. 24 тыс. руб. За счет роста средне 

реализационных цен прибыль возросла на 291 млн. 564 тыс. руб. [3] 
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